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Markkinaosuus ja -asema

‘ Laakkeiden tukkukauppa ‘ Laakkeiden vahittaiskauppa
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Avainlukuja 2012

Vuosi 2012 Vuosi 2011 Muutos %o
Liikevaihto, Me 2474 2146 15 %
;xgxg:;tstﬂrr:;as?al’(el\ﬂr’;aluonteisia eria ja 27.9 13,2 111 %
Tilikauden tulos, Me 17,2 -24,1 -
Osakekohtainen tulos, EUR 0,11 -0,16
Oikaistu osakekohtainen tulos, EUR 0,08 0,02 396 %
Osinko ja pdaomanpalautus, EUR 0,09* 0,08
Liiketoiminnan rahavirta, Me 46,1 28,1
Oman paaoman tuotto, %

* Hallituksen esitys yhtidkokoukselle



Litkevaihdon kehitys 2008-2012

2500
2000 Keskimaarainen
e liikevaihdon
£ 1500 kasvu
c
g vuodessa
O
= 1000
-
500
(0]

2008 2009 2010 2011

* Jatkuvat toiminnot




Vahittaiskaupan ja Vengjan merkitys kasvanut

» Tukkukauppa '
E Vahittaiskauppa

Liikevaihdon m Tukkukauppa

jakauma

liitketoiminnoittain B Vahittaiskauppa

. i B Suomi = Suomi
Liikevaihdon ) )
) H Baltia H Baltia
jakauma . .
 Ruotsi = Ruotsi
il = Vensja = Venija

* Jatkuvien toimintojen pro-forma liikevaihto A



Kumulatiivinen vuosien 2008 -2012 litkevoiton
jakauma maittain
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Suomen ja Baltian laakkeiden vahittais- ja tukkukauppa

Liikevaihdon jakauma 2012

B Suomen tukkukauppa

m Baltian tukkukauppa

B Consumer Health

Markkinaosuus ja markkinakasvu
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VVuoden 2012 kohokohdat
/ Suomi ja Baltia

* Espoon paalogistiikkakeskuksessa otettiin
kayttoon uusi kerailyautomaatiolinja

* Lisdarvopalveluiden merkityksen kasvu

* Abbottin jakelusopimus nosti
markkinaosuutta
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Ruotsin laakkeiden vahittais- ja tukkukauppa

Liikevaihdon jakauma 2012 Markkinaosuus ja markkinakasvu Liikevoitto 2008-2012
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VVuoden 2012 kohokohdat /7 Ruotsi

Laakkeiden tukkukauppa - Oriola

« Apteekkiketjujen hankinta- ja logistiikkapalvelu
kaynnistyi lokakuussa 2012

* EnkoOpingin jakelukeskusta laajennettiin
* Rahtisopimus DB Schenkerin kanssa allekirjoitettiin

Laakkeiden vahittaiskauppa —Kronans Droghandel

* Kronans Droghandelin vAhemmistdosuuden hankinta KF:Ita
marraskuussa 2012

* 10 uuden apteekin perustaminen

+ Kauppatavaroiden, reseptivapaiden ja rinnakkaistuotujen
ladkkeiden myynnin osuus kokonaismyynnista kasvoi
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Vengjan laakkeiden vahittais- ja tukkukauppa

Liikevaihdon jakauma 2012 Liikevaihdon jakaantuminen kanavittain Liikevoitto 2008-2012
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Laakkeiden vahittaiskauppa —Stary Lekar & 03 Apteka
Vuosina 2011-2012 avattu 35 ja suljettu 59 apteekkia

Lilkevaihto kasvoi 10 %:a ja henkilostomaara vaheni 11 %:a
vuonna 2012

Laakkeiden tukkukauppa - Oriola

Moskovan ulkopuolisten jakelukeskusten liikevaihto kasvoi
64 %:a ja sairaalamyynti yli kaksinkertaistui vuodesta 2011

Aloitettiin hanke uuden automatisoidun
paalogistiikkakeskuksen perustamiseksi Moskovaan

A
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Oriola-KD:n avaintavoitteet vuodelle 2013

1 Suunnitelman mukaisten toimenpiteiden jatkaminen
kannattavuuden parantamiseksi.

2 Investointi uuden automatisoidun paalogistiikkakeskuksen
perustamiseksi Moskovaan vuonna 2014.

3 Aktiivinen osallistuminen Ruotsin markkinamuutokseen.
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Nakymat liitkevaihdosta ja litkevoitosta vuodelle 2013

Oriola-KD arvioi litkevaihdon ja liikkevoiton ilman
kertaluonteisia eria kasvavan vuoden 2012 tasosta

* Vengjan ladkkeiden vahittais- ja tukkukaupan alkuvuoden
lilkevaihdon kasvu hidastuu ja liikevoitto jaa edellisvuotta
heikommaksi tammikuussa 2013 aloitetusta

varastonhallintajarjestelman kayttoonottoon liittyneista
haasteista johtuen.
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